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Dawid Swistek

Przedsiebiorca, Trener Wystapien Publicznych, Doradca Biznesowy.

Jeden z najlepszych i najbardziej charyzmatycznych mowcow w Polsce. Jego prezen-
tacje i szkolenia wielokrotnie byty oceniane przez publicznosc jako najbardziej mery-
toryczne i przydatne. taczac swojg praktycznag wiedze z wyjatkowa autentycznoscia,
stworzyt kilkanascie autorskich programaow szkoleniowych, z ktorych skorzystato juz
ponad 30000 osob. Od 7 lat pomaga ludziom i organizacjom realizowac wyznaczone
cele, specjalizujac sie w trzech obszarach: wystgpienia publiczne, sprzedaz, perswazja
i komunikacja. Przez wielu uznawany jako ekspert w dziedzinie wywierania wptywu

I jezyka perswazji, a jego wiedze w tym zakresie docenity takie marki jak: Brian Tracy
International, T-Mobile, Multikino, Prudential, Mera czy
Uniwersytet Opolski. Dzielit scene z najlepszymi
mowcami z Polski i Swiata m.in. Brian Tracy,

prof. Jerzy Bralczyk, Kevin Hogan, Marcin Prokop

czy Jacek Walkiewicz. Jest autorem ksigzki “Kariera
oparta na faktach” oraz twodrca internetowym,
jednoczesnie pisze liczne artykuty do branzowych
czasopism.

Prywatnie szczesliwy mezczyzna, ktory bezgranicznie
wierzy, iz Swiadomosc jest wiekszym zasobem,
niz kolekcja suchej wiedzy, dlatego w
swoich szkoleniach i wystgpieniach poza
warstwa merytoryczng, wykorzystuje
tez gteboka prace mentalng, ktora
pomaga osiggac uczestnikom
potezne rezultaty.




SZKOLENIE Z PERSWAZJI

Ekspert Perswazji

Nabierz swiadomos¢ stéw. Efektywnie komunikuj.
Unikaj manipulacji.

Co powoduje, ze warto wzig¢ udziat
w Ekspercie Perswazji?

Wiekszosc¢ szkolen z komunikacji uczy podstawowych i ogoélnodostepnych
schematow. Mozliwe, ze spotkates sie z sytuacja, kiedy ktos probowat wywrzec

na Tobie wptyw, ale wzbudzit na Tobie jedynie usmiech politowania.

Warsztat Ekspert Perswazji to szkolenie, w ktorego trakcie nie tylko poznasz
skuteczne procesy lingwistyczne, ale staniesz sie Swiadomym rozmaowca.
Zaczniesz po prostu styszec wiecej. Dawid Swistek zadbat o to, aby przeprowadzic¢
Cie od podstaw komunikacji, ktore czesto najlepiej dziataja, po zaawansowane
schematy, ktore moga dostownie ,zaczarowac rozmowce”. A wszystko to poparte
latami praktycznych badan i testow.

to sztuka komunikacji

w Biznesie i nie tylko.

Ekspert Perswazji jest prawdopodobnie jednym z najbardziej praktycznych warsztatow
na temat komunikowania sie. Kazdy modut zakonczony jest praktycznym cwiczeniem,
gdzie w grupie lub w parach przecwiczysz zdobyta wiedze. Poruszone zostang nie tylko
aspekty mowy werbalnej, ale rowniez niewerbalna mowa ciata, ktora niejednokrotnie
mMowi wiecej niz stowa. Poznasz sposoby na wykrywanie niespojnosci poprzez narzedzia
psychologii ktamstwa... Poruszymy tematy, ktore do tej pory byty wykorzystywane w
szkoleniach jednostek specjalnych!

Przyjdz na kurs i poznaj sztuke perswazji,
stan sie ekspertem i stosuj lingwistyke z rozwaga.



Kazdego dnia, w domu, pracy, na miescie... komunikujemy
sie. Dlatego program szkolenia zostat skonstruowany w taki
sposob, aby dac Ci narzedzia i uniwersalng wiedze, ktorg wy-
korzystasz w roznych aspektach zycia. Dzieki nim zaczniesz
skuteczniej sprzedawac, w trakcie negocjacji osiagniesz wie

cej, a w codziennym zyciu zaczniesz unikac konfliktow i
szybciej bedziesz dochodzi¢ do porozumienia.

Szef kuchni biorgc ndz, moze za jego pomoca
przygotowac wykwintng potrawe, ktorg
zadowoli podniebienia gosci swojej
restauracji. Ten sam noz w rekach bandyty
_ moze okazac sie narzedziem zbrodni.
\ Podobnie jest z perswazja. Na
szkoleniu poznasz wiele strategii, ktore
uzywane przez nieodpowiednich ludzi
mMoga stac sie niebezpieczne. Celem
szkolenia jest pokazanie, jak wykorzystywac je
w etyczny sposob do czynienia dobrych rzeczy.

i juz nigdy nie daj sie zmanipulowad.

Szkolenie da Ci to nie tylko przewage, ale rowniez umozliwi Ci skuteczng obrone.
Niezaleznie od tego, czy jestes sprzedawcy, zawodowo negocjujesz, czy prowadzisz biz-
nes — jestes narazony Na wywieranie wptywu i to nie tylko ze strony drugiego cztowieka.
Kazdego dnia jestes bombardowany reklamami, ofertami i propozycjami. Warto znac
mechanizmy, ktorych 90% osob nie dostrzega i miec swiadomosc tego, co dzieje sie w
Twoim codziennym otoczeniu. Nauczysz sie asertywnie reagowac i unikniesz negatyw-
nych sytuacji braku swiadomosci i pozostawania biernym.

WEZ UDZIAL W EKSPERCIE PERSWAZJI




SZKOLENIE Z WYSTAPIEN PUBLICZNYCH

Praktyk
Wystapien Publicznych m

Stan na scenie. Badz pewny siebie. Migj plan co powiedziec.
Porwij publike.

Co powoduje, ze Praktyk Wystapien Publicznych
to warsztat inny niz wszystkie?

To, co powoduje, ze Praktyk Wystapien Publicznych jest wyjatkowy, kryje sie juz w
pierwszym wyrazie jego nazwy. To nie jest kolejne szkolenie, w trakcie ktorego poznasz
tylko teorie | dowiesz sie, ze nalezy nauczyc sie wystgpienia na pamiec, miec dobre slaj-
dy i by¢ ekspertem w swojej dziedzinie. Podczas tego warsztatu poczujesz na wiasnej
skorze, czym sg wystapienia i przemaowienia publiczne. Bedziesz prezentowac przed
inNnymMi uczestnikami i poczujesz sie w tym swobodnie. Jednak nie od razu — zaczniesz
od podstaw, nie rzucimy Cie na gteboka wode juz w pierwszym dniu. Dawid Swistek,
autor schematu The Art of Authentic Speaking zadbat o to, aby proces nauki wystgpien
byt naturalny i tatwy do przyswojenia przez kazdego. Efekty te moze poprzec 150
absolwentow, ktorzy przeszli wymagajacy egzamin praktyczny na koncu warsztatow.
Niezaleznie od tego, czy przyjdziesz na ten warsztat z bagazem umigjetnosci, czy bez
zadnych doswiadczen, szostego dnia zaskoczy Cie to, jak duzy progres osiggniesz.

Program warsztatow zostat zaprojektowany w taki sposob, aby przeprowadzi¢ Cie ptyn-
nie od najbardziej podstawowych elementow po zaawansowane techniki. Zostat on roz-
bity na 3 zjazdy po 2 dni, dzieki czemu nadmiar wiedzy Cie nie przyttoczy i bedziesz miec
czas na jej przyswojenie. Dodatkowo kazdy modut jest zakonczony ¢wiczeniem, dlatego
nie tylko zdobedziesz teorie, ale sprawdzisz ja praktyce. To pozwoli Ci w trakcie tych 6 dni
wystapic kilkadziesiat razy! Na koniec wezmiesz udziat w egzaminie praktycznym, ktore-
go zdanie zapewni Ci wartosciowy certyfikat.

Poczuj przyptyw adrenaliny i unikalng energie
ptynaca z dobrych wystapien publicznych!



Autentyczne i skuteczne wystapienia oraz przemaowienia publiczne to 90% narzedzi,

a tylko 10% wrodzonego potencjatu. Sam Dawid jest tego przyktadem. W trakcie kilku

lat przeszedt droge od ucznia do trenera, dzielacego scene z takimi osobistosciami jak
Brian Tracy czy Kevin Hogan, zdobywajac oceny publicznosci 4,7 w 5-cio stopniowej skali.

Podobno Warren Buffet, jeden z najpotezniejszych inwestorow na swiecie, kiedy zostat
zapytany o to, jaka byta jego najlepsza inwestycja, odpart, ze bilet na warsztaty z wysta-
pien publicznych. Umiejetnosc wypowiadania sie przed widownig sktada sie z wielu
aspektow, a wsrod nich najwazniejsze sa takie obszary jak: komunikacja, retoryka, sprze-
daz, pewnosc siebie, panowanie nad emocjami, poczucie wartosci. Dlatego to, czego
nauczysz sie w trakcie tych 6 dni, bedzie mozna wykorzystac zawsze w roznych kontek-
stach codziennosci.

Cztowiek z natury rodzi sie nie czujgc obaw przed wystapieniami publicznymi. Dopiero
potem (na przyktad w szkole) jestesmy wyciggani na srodek klasy za kare, przez co wpa-
jane sg nam negatywne nawyki. Pora to zmienic i wroci¢ do stanu, kiedy moment, jak
WSZzyscy Na nas patrzg, nie budzi w nas stresu i leku, ale podniecenie i ekscytacje.

The Art of Authentic Speaking.

Kiedy nauczysz sie skutecznie mowic o tym, co masz w gtowie, bedzie mozliwe szerzenie
Twojego przekazu do setek, tysiecy, a nawet milionow osob jednoczesnie, przez co Ty lub
Twoja firma urosniecie w wielka site. Tym sie wygrywa na rynku. Dlatego zarejestruj sie
na Praktyka Wystapien Publicznych juz teraz, poniewaz bez tego znacznie mniej osob
dowie sie, jak wiele masz do zaoferowania.

WEZ UDZIAL W PRAKTYKU WYSTAPIEN PUBLICZNYCH




Master Sales System

Poznaj strategie sprzedazy i dowiedz sie jak
pozyskac klienta

Co powoduje, ze warto wzig¢ udziat
W

Sprzedaz jest prawdopodobnie jednym z najpopularniejszych tematow szkolen, jakie
mMozna sobie wyobrazic. Jezeli jestes sprzedawcy lub przedsiebiorca, z pewnoscia nie-
jednokrotnie brates udziat w takich kursach. Bez watpienia zgodzisz sie tez z tym, ze w
trakcie tych wszystkich szkolen, techniki, ktorych Cie nauczano, powielaty sie. Dodatko-
wym problemem mogto byc tez to, ze teoria brzmiata dobrze i byta logiczna, natomiast
W praktyce nie zawsze sie sprawdzata.

Nowoczesne Strategie i Techniki Sprzedazy.

Jak zwiekszyc¢ sprzedaz? ,Zrob wyprzedaz”. Bzdura! Istniejg znacznie lepsze i skutecz-
niejsze sposoby Nna generowanie wiekszej liczby klientdéw niz granie ceng i stosowaniem
rabatow. W trakcie warsztatow poza taktykami, ktore bedzie mozna wdrozy¢ od razu,
chociazby podczas spotkan, ktore zwieksza Twojg skutecznosc, poznasz techniki pro-
cesowe. Nauczysz sie, jak zaplanowac proces transformacji Twojego biznesu, ktorego
celem bedzie zwiekszenie zaufania wsrod Twoich klientow i budowanie z nimi lepszych
relacji. To w perspektywie przetozy sie na wzrost klientow z polecen. Zaufanie i relacje to
jeden z najcenniejszych zasobow biznesu, a jego skrupulatny przyrost moze skutkowac
zZnaczacym rozwojem Twojego biznesu z miesigca na miesiac.

wiekszg satysfakcje ze sprzedazy.



Przede wszystkim gtownym problemem szkolen ze sprzedazy jest to, ze nauczane na
nich strategie, nie zmienity sie na przetomie wielu lat. Sposoby sprzedazowe nie ewo-
luuja, a ich trenerzy nie dostosowuja ich do ciggle zmieniajgcego sie rynku. To duzy
problem, poniewaz klienci nabierajg coraz wiekszej sSwiadomosci, a sprzedawcy traca
uwage | czujnosc. Jezeli jestes sprzedawca, powinienes miec swiadomosc, ze juz nie
sprzedaje sie jak kilka lat temu, realia sie zmieniajg, a Ty musisz stale aktualizowac

To wiasnie ze wzgledu na realna potrzebe i brak zaktualizowanych programow szko-
leniowych powstat warsztat Nowoczesne Techniki Sprzedazy. Warsztat ten jest inspi-
rowany wytacznie doswiadczeniami i badaniami, jakie zostaty sprawdzone w praktyce
przez Dawida Swistka. To, co jest przerabiane w trakcie tego kursu, to efekt lat obser-
wacji, gtebokich analiz i sprawdzania w praktyce najskuteczniejszych sprzedawcow
wszech czasow, takich jak Steve Jobs czy Donald Trump. Wszystko, czego dowiesz sie w

trakci warsztatu, musiato przejsc skrupulatny i
wymagajacy proces weryfikacji Dawida, ktory sprawdzat
dziatanie na swoich przypadkach,
podwazat ich dziatanie i testowat w roznych
kontekstach. Dlatego nie dostaniesz tu nic, co nie wy
nikatoby z doswiadczenia — jest to czysta esencja
okrojona o techniki, ktore brzmia dobrze wytgcznie w
teorii. Wszystko oczywiscie rowniez przerobisz na wta-
snym przypadku w trakcie wielu praktycznych ¢wiczen.

WEZ UDZIAL W
MASTER SALES
SYSTEM



Power Speech

- Solidna dawka motywacji i autorefleks;ji.
- Ciekawa wiedza, na powaznie i z humorem.

- Poczucie zrozumienia, nastawienie sie
na pozytywne zmiany.

Znakomity wyktad motywacyjny czesto na-
zZywany mowa motywacjna lub tzw. power
speech'em traktowany przez pracownikow
Z nadzieja, z rezerwa a czesto z odrzuceniem
ma sens, gdy w organizacji rzeczywiscie
,dzieje sie cos". Zazwyczaj power speech
odbywa sie w obliczu zblizajacych sie zmian,
gtownie tych o konsekwencjach negatyw-
nych. Restrukturyzacja, fuzja, potaczenie,
zamrozenie ptac, likwidacja miejsc pracy,
relokacja firmy lub jej czesci wymagaja wia-
sciwej komunikacji adresowanej do pracow-
nikow, takze jej ,oprawy".

Nasza recepta na efektywny ,Power Speech” przemawiac tadnym i

zrozumiatym jezykiem, z pasja i przekonaniem, z wiarg w lepsze jutro.

Podstawowym przestaniem wyktadow motywacyjnych prowadzonych przez
DS Academy jest pozbycie sie schematu power speech’a jako klasycznej nowy
motywacyjnej.

Prowadzimy power speech zarowno dla matych, srednich jak rowniez dla kilkuset
osobowych grup, adresowany do kadr managerskiej, specjalistow, pracownikow
pierwszej linii, pracownikow produkcyjnych.

Dostarczamy zebranej grupie stuchaczy ciekawa wiedze merytoryczng, humor,
inspiracje i energie. Celem jest pozyskanie przychylnosci osob z pozytywnymi
odczuciami, przekonanie tych z negatywnym nastawieniem.



UnikatOWO§é Power SpeeCh wynika z udziatu

mowcy Dawida Swistka. osoby, ktdra majac za soba rézne szczeble rozwoju kariery
W przekonywujacy sposob dzieli sie swoim bogatym doswiadczeniem zawodowym.

Dawid Swistek potrafi pozytywnie zmieni¢ nastawienie nawet duzej grupy stucha-

czy i stac sie inspiracjg do poszukiwania wtasnej drogi rozwoju. Buduje atmosfere
zaufania i szacunku. Sprawia wrazenie mowcy wewnetznego, odbiegajacego od roli
wynajetego speakera, celebryty.

Ogdlny zakres tematyczny ,,Power Speech”.

sNowoczesna sprzedaz - czyli jak zosta¢ gladiatorem i pozby¢ sie
konkurencji.”

Wyktad motywacyjnych dotyczy obszarow sprzedazy, budowania marki,
budowa nia wizerunku eksperta.

| - YWejdz na szczyt swoich mozliwosci”. Wystapienia z olbszaru motywacji,

! nawykow, osiggania celow.

- »Czy perswazja jszcze dziata?” Obszar: komunikacja, wywieranie wptywu,
etyka biznesowa.

Prowadzimy mowy motywacyjne szyte na miare zwigzane ze zmianami
organizacyjnymi, budowaniem zespotow, pracy zespotowej, motywacja,
zaangazowaniem, lojalnoscig, misijg i celemi firmy, poszukiwaniem innowacji.

Czas trwania:
Wystgpienie motywacyjne od 30 minut do 90 minut.

Korzysci dla uczestnikow:

- Praktyczna i ciekawa wiedza merytoryczna mowcy Dawida Swistka.

- Umiegjetne nastawienie duzej grupy stuchaczy na pozytywne tory.

- Energia, humor, konkret, autetycznie, z serca nie z kartki.

- Wiara w sens pracy, nadzieja na lepsze jutro, pozytywne nastawienie, duza
motywacja

ZAMOW POWER SPEECH




FILIP PROKOP
Przedsiebiorca, Inwestor

Dawid Swistek to cztowiek ktory kupit mnie
Swoja wiedzg i doswiadczeniem. Mimo ze
jest mtodszy moge jedynie patrzec z podzi-
wem jak szybko sie rozwinat i jak umiejetnie
korzysta z ogromnej wiedzy, ktéra posiada.

BLAZEJ KATRZYNSKI
WHiasciciel Rise360

Prawdopodobnie jedyny trener w Polsce,
ktory skupit sie na rozwoju swoich ucznidw,
a nie samym sobie. Ogromna wiedza i
jeszcze wieksza chec do jej przekazywania.
Dawid od samego poczatku jest na szczycie
mojej listy trenerdw.

-

A

KAROL CIBROWSKI
Trener Mentalny Junioréw

W fenomenalny sposéb uczacy wystapien
publicznych, faczy olbrzymia

wiedze, jeszcze wieksze doswiadczenie i
solidng dawke humoru. Goraco

polecam.

KEVIN HOGAN

sisz sie uczyc.

Autor The Science of Influence

Dawida Swistkek to wschodzgca gwiazda w Polsce. Jego energia, determinacja i
dbatosc o szczegdty wraz z troska o odbiorce, jest jedna z tych osdb, od ktérych mu-

KAMIL ROMEL-SAMBOR

Wiasciciel 360SBC i Prezes Brian
Tracy International

Pracuje z Dawidem od ponad 2 lat, Dawid
jest absolutnie i bezapelacyjnie profesjo-
nalista w swoim zawodzie, swoja wiedzg i
doswiadczeniem i pasja. Jest zawsze per-
fekcyjnie przygotowany do wystgpien oraz
szkolen. To bez watpienia spdjny Trener

i Mowca, ktéry reprezentuje te wartosci,
ktore wyznaje i wiedze, ktére poznat a co
najwazniejsze doswiadczyt.




> Realizowane projekty i osiggniecia
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> Galeria zdje¢ ze szkolen

YCZNIE BUDZIMY LUDZKI POTENCJAL
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Hierarchia Wartos
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Kontakt

Klienci biznesowi
biznes@dawidswistek.com
+48 694 333 443

0 www.facebook.com/dawidswistekpl

@ instagram.com/dawid_swistek

@ linkedin.com/in/dawid-swistek-a5372688




